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Konventionelle Lieferung von gesacktem Zucker.

Nachfragen basierenden Darstellung der
aktuellen Marktlage.

Das von der EU-Kommission betrie-
bene System zur Preisberichterstattung
auf dem Zuckermarkt gibt darauf keinen
Hinweis, da es auf den im Berichtszeit-
raum fakturierten, aber nicht gehandel-
ten Preisen basiert.

Weiterhin bietet der Terminmarkt
Preistransparenz, die aber so transparent
gar nicht ist: die Notierungen zeigen an,
zu welchem Preis ein Kaufer zu kaufen
und ein Verkdufer zu verkaufen bereit ist
- aber nicht, wer es ist und auch nicht, wo
geliefert werden soll. Erkenntnisse {iber
die Absichten oder Initiativen der jewei-
ligen direkten Konkurrenten sind hier
nicht zu bekommen.
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Thema Nr. 2: Warum ein
neuer Termin-Kontrakt fiir
den EU-Binnenmarkt?

Es gibt doch die gut eingefiihrten und
liquiden Mirkte fiir Weifizucker in Lon-
don und Rohzucker in New York? Uber
diese Mirkte wird aber ausschliefllich
Zucker fiir den Export auf den Welt-
markt gehandelt, und das fithrt zur
nichsten und tatsichlich fundamental
bedeutsamen Frage nach der Abhéngig-
keit und somit Korrelation zwischen den
Zuckerpreisen auf dem Exportmarkt
und denen innerhalb der EU (Abbil-
dung). Fiir viele ist es ausgemacht (,,0b-
vious“), dass sich die Preise nach dem
Wegfall der Quoten anndhern miissen.

Abbildung: EU market price and world market prices.
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Lieferung von losem Rohzucker, wie sie am Londoner und New
Yorker Markt vorgesehen ist.
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Dies halten wir dagegen fiir alles andere
als zwingend. Eine logische Verbindung
zwischen EU- und Weltmarkt gibt es im
Wesentlichen auf zwei Arten: ein hoher
Weltmarkt kann, weil Exporte grund-
sitzlich frei sind, das EU-Preisniveau an-
steigen lassen. Dies ist aber — leider, bis-
her — die Ausnahme. Ein niedriger Welt-
markt wird sich auswirken auf den Preis,
der fiir die Mengen, die iiber den Binnen-
bedarf hinaus produziert werden, erzielt
werden kann, in Konkurrenz zu anderen
Exporteuren. Diese Mengen diirften aber
nach den bisherigen Schitzungen einen
Anteil von 10 bis max. 20 % des Gesamt-
EU-Marktes nicht tibersteigen.

In beiden Fillen, muss man folgern,
liegt es in den Hénden der Industrie, wie
sie sich in der einen und der anderen Si-
tuation verhalten will, wobei schon klar
ist, dass es nicht ,,die Industrie®, sondern
verschiedene miteinander konkurrieren-
de, aber auch nicht iibermafig viele ein-
zelne Unternehmen gibt. Die Frage ist
also, ob man gewillt ist, den auch wei-
ter vorhandenen Auflenschutz zu nutzen
zur Bewahrung von auskdmmlichen Ver-
haltnissen, auch fiir die Riitbenanbauer,
und zur Abschottung von den Widrig-
keiten des Weltmarktes, auf dem niedri-
ge und niedrigste Preise nicht Ausdruck
der Wettbewerbsfahigkeit der Verkéaufer
sind, sondern von deren Verzweiflung.

Thema Nr. 3: Lieferbedingun-
gen des Terminmarktes

Die wesentlichen Einzelheiten haben
wir eingangs schon dargestellt; viele der

Interessenten auf der Seite von Verbrau-
chern, aber auch von Zuckerherstellern
haben festgestellt, dass sie zu diesen Be-
dingungen keine Ware abnehmen oder
liefern kénnen bzw. wollen. Das ist kei-
ne Uberraschung, aber eben auch kein
Argument, das gegen die Nutzung dieses
Marktes als Instrument zur Preisabsiche-
rung sprache. Physische Lieferung an ei-
nem Warenterminmarkt soll zwar nach
unserer Auffassung grundsitzlich mog-
lich sein, weil nur so der virtuelle Handel
in regelméfligem Abstand mit der Reali-
tat des Marktes ,,geerdet” werden kann.
Der allergrofite Anteil der gehandelten
Mengen an den funktionierenden und
liquiden Terminmirkten kommt aber
nicht zur Lieferung, sondern wird vor
Falligkeit des Liefertermins zuriick ,,re-
guliert” und von der Borse abgerechnet.
Wenn aber iiber die Bedingungen einer
physischen Lieferung nachgedacht wird,
muss darauf hingewiesen werden, dass
die des EU-Terminmarktes auf jeden Fall
sehr viel eher mit den bei uns geltenden
Bedingungen kompatibel sind als die des
Londoner Weiflzuckermarktes fiir 50kg-
Sicke oder gar des New Yorker Marktes
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Den Boden
fit machen
Struktur, Leben, Fruchtbarkeit

fiir losen Rohzucker zur Raffination, ge-
laden und gestaut in ein vom Kaufer zu
stellendes Seeschiff.

Fazit

Neue Terminmarkte haben es be-
kanntlich schwer. Ob sie ihre Funktion
erfiillen konnen, hingt ganz banal davon
ab, ob sie genutzt werden, also sozusagen
eine kritische Masse erreichen kdnnen,
die sie auch fiir andere Beteiligte wie fi-
nanzielle Anleger (vulgo: die Spekulati-
on) attraktiv machen. Die Initiative eines
Terminmarktes fiir Zucker innerhalb der
EU ging und geht aus von der Uberzeu-
gung, dass hier spezielle Angebots- und
Nachfrageverhiltnisse herrschen, die
von denen des Weltmarktes grundsitz-
lich verschieden sind und auch mittels
des weiterhin bestehenden Auflenschut-
zes sein sollen.

Es sei auch hier noch mal daran erin-
nert, dass sich mehr als zwei Drittel der
weltweiten Zuckerproduktion und des
Konsums innerhalb von geschiitzten
Binnenmérkten abspielen und dass eini-
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ge, insbesondere die groferen wie in In-
dien, China, Japan, den US und neuer-
dings auch Russland, Terminmarkte fiir
diese Binnenmirkte betreiben. Der EU-
Zuckermarkt ist der zweitgrofite der Welt
nach Indien und grob gesagt doppelt so
grofy wie der der USA. Ein EU-Zucker-
Terminmarkt ist dafiir das maf3geschnei-
derte Instrument. <<
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Den Boden fit machen
Struktur, Leben, Fruchtbarkeit

Landwirtschaftlich nutzbare Boden sind bei uns in Mitteleuropa knapp.
Durch die Diingeverordnung stehen jetzt der Schutz des Bodens, seine
Puffer- und Speicherfunktion fiir Wasser und Néhrstoffe und der Gewas-

serschutz im Vordergrund.

Aber Diingeverordnung und Greeningauflagen sind nicht nur eine Be-
lastung fir die Betriebe, die Boden konnen dadurch auch so verbessert

werden, dass sie mehr Bodendruck aushalten, die Nahrstoffe effizienter

| verwerten, diberschiissiges Wasser versickern lassen und pflanzenverfiig-

bar speichern.

Die Bdden fit zu machen fiir die verschiedenen Belastungssituationen, ist
nicht nur volkswirtschaftlich notwendig, sondern fiir den Einzelbetrieb
eine Chance, nachhaltiger und wirtschaftlicher zu produzieren.

2017, 128 Seiten, mit farbigen Abbildungen und Grafiken
ISBN 978-3-7690-2049-6, € 7,50

Dieses Buch und viele weitere interessante Titel
erhalten Sie bei:

DLG-Verlag GmbH, Eschborner LandstraBe 122,

60489 Frankfurt am Main
Tel.: 06123 9238-263 - Fax: 06123 9238-262
dig-verlag@vertriebsunion.de - www.dlg-verlag.de

Zuckerrilbe 4/2017 (66.Jg.) 1 7



